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Privatradgiver

Nar privatekonomi og virksomhed haenger sammen, kraever det et teet samarbejde mellem de rette radgivere.

Som privatradgiver har du ansvaret for virksomhedsejerens privatengagement, herunder bolig, pension, investering og
formue. Erhvervsengagementet varetages af en erhvervspartner, som du arbejder taet sammen med, sa kunden oplever
sammenhaeng mellem privatgkonomien, virksomheden og ejerens planer.

Det er netop dét, der gor jobbet interessant.

Vi s@ger en erfaren privatradgiver til vores markedsomrade pa @stsjaelland, der vil bruge sin bankfaglighed pa en
kundegruppe, hvor rddgivningen kraever lidt mere.

Om rollen

Du bliver privatkundernes radgiver med et szerligt fokus pa virksomhedsejere. Dit udgangspunkt er den klassiske
privatrddgivning, men kundernes gkonomi kalder ofte pa, at du Igfter blikket og ser sa mmenhangene mellem
privatekonomien og virksomheden.

Du kommer blandt andet til at:

radgive om bolig, pension og investering med fokus pa kundens samlede gkonomi

opbygge langvarige relationer og leere bade kunden, gkonomien og planerne bag virksomheden at kende
overtage en eksisterende kundeportefglje og samtidig have plads til at skabe relationer til nye kunder
identificere behov og muligheder, som kunden maske ikke selv har veeret opmaerksom pa

samarbejde teet med erhvervsradgivere og relevante specialister, nar kundens behov gar pa tveers af privat og
erhverv

felge din rddgivning til ders og veere den, der skaber sammenhaeng for kunden
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Samarbejdet pa tveers er en vigtig del af jobbet. For vores specialistroller i Jyske Bank er netop det at saette relevante
fagligheder omkring kunden og traekke pa kolleger med forskellige kompetencer en central del af den vaerdiskabende
radgivning.

Du skal derfor ikke kunne alt selv. Men du skal veere erfaren nok til at stille de rigtige spgrgsmal, se sammenhangene og
vide, hvornar andre fagligheder skal bringes i spil.

Din profil

Vi leder efter dig, der allerede har et solidt fundament inden for bankréddgivning og erfaring med virksomhedsejere eller
kunder med mere sammensatte gkonomiske forhold.

Erfaring med virksomhedsejere er en klar fordel, men vi er ogsa interesserede i den erfarne privatradgiver, der har et
solidt fagligt fundament og motivationen for at specialisere sig yderligere.

Du kan fare en kvalificeret dialog om kundens privatgkonomi, men er samtidig nysgerrig pa det, der ligger bag tallene.
For nogle virksomhedsejere er virksomheden teet forbundet med formue, pension og de private gkonomiske
beslutninger. Den kompleksitet skal du have lyst til at arbejde med.

Vi leder efter dig, der:

har erfaring som privatradgiver for virksomhedsejere eller andre kunder med mere komplekse gkonomiske forhold
har et solidt fagligt fundament inden for privatkundens gkonomi, herunder bolig, pension og investering

kan omsaette komplekse problemstillinger til rdadgivning, kunden kan forsta og handle pa

tager ansvar for dine kunder og fglger op

ser samarbejdet med erhvervsradgivere og specialister som en central del af god rddgivning

trives med at arbejde pa tveers af vores afdelinger efter behov

Samarbejdet med erhverv er tet og velfungerende. Det giver dig gode muligheder for at sparre pa tveers og skabe
sammenhaeng i radgivningen, nar kundens privatakonomi og virksomhed mgdes. Vi tilbyder en professionel
helhedsradgivning i teet samarbejde med blandt andre bankradgivere, erhvervspartnere og investeringsradgivere.

Afdeling og fzaellesskab

Dine kunder vil primaert veere virksomhedsejere fra Roskilde, Kege og Greve-omradet. | Roskilde far du kolleger med
samme funktion teet pd, men du kan ogsa sagtens arbejde ud fra Kage eller Greve afdelingerne. Uanset placering bliver
du en del af et velfungerende fagligt feellesskab blandt raddgiverne.

| afdelingerne er der en god stemning, stor fleksibilitet og kolleger med et staerkt sammenhold. Den gennemsnitlige
anciennitet er 12 ar, sé du bliver en del af et erfarent miljg med hgj faglighed og plads til at tilretteleegge hverdagen.

Vi tror pa, at steerke relationer skaber et steerkt hold. Derfor dyrker vi ogsa feellesskabet, nar arbejdsdagen byder pa
andet end kunder og radgivning. Morgengymnastik, torsdagsbar, padel, sommerfest, julefrokost og DHL Stafetten er
blot nogle af de aktiviteter, du kan veere en del af. Derudover mgdes vi tre-fire gange om aret pa tveers af afdelingerne
til aftenmgder med faellesspisning, fagligt input og godt kollegaskab.

Om Jyske Bank

| Jyske Bank keemper vi for menneskers og virksomheders gkonomiske tryghed og handlekraft. Vi tror pa, at god
radgivning begynder med forstaelsen af den enkelte kunde og den virkelighed, kunden star i.
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Kan du se dig selv i rollen?

Sa hgrer vi gerne fra dig.

Send dit CV og en kort motivation senest den 1. december. Vi vurderer ansggere og inviterer til samtaler lgbende. Derfor
forbeholder vi os ogsa retten til at tage stillingen ned fgr tid, hvis vi finder den rette kandidat.

Har du spgrgsmal til jobbet, er du velkommen til at kontakte Maria Viola Mgllgaard, markedsdirektegr pa enten 51 70 10
71 eller 89 89 18 14.

| Jyske Bank mener vi, at diversitet skaber bedre beslutninger og relationer samt et godt arbejdsmiljg. Vi opfordrer derfor
alle kvalificerede kandidater til at sgge.

Jyske Bank Ansggningsfrist Kontaktperson
Roskilde, 4000 Roskilde 1. december 2026 Maria Viola Mgllgaard
www.jyskebank.dk Privatradgiver maria-viola@jyskebank.dk
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