FINANSKANDIDATEN <% Oprettet: 16. oktober 2026

Forsikringsradgiver til Outbound Landbrug

If og Topdanmark er pa en spaendende rejse frem mod at blive ét selskab og dermed Danmarks naeststarste
forsikringsselskab.

Vi leder efter dig, som braender for rddgivning med et tydeligt salgsfokus, og som motiveres af at skabe vaerdi for vores
kunder. Vi er sat i verden for at hjeelpe vores kunder, og for at skabe tilfredse kunder gennem ansvarlig radgivning og
gode salgsdialoger.

Med din grundige og nysgerrige tilgang til dialogen saetter du dig ind i kundens forsikringsbehov og tilbyder relevante
og veerdiskabende forsikringslasninger. Salg er en naturlig del af din rddgivning, og du trives med, at god kundedialog
og gode salgsresultater gar hand i hand.

Sidder du nu og teenker: “Ja. det er lige mig”, s har du nu en spaendende mulighed for at tage naeste skridt i din karriere.

Om jobbet:

Du er radgiver med stort R og szelger med stort S i dialogen med vores eksisterende kunder.

Du vil dagligt arbejde med udgdende salg og radgivning til vores sma og mellemstore landbrugskunder, primaert via
outbound-kampagner.
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Din opgave er at gennemga kundens nuveerende forsikringer, afdeekke behov og aktivt rddgive frem mod et salg, alt
sammen via telefon.

Vi arbejder mandag til fredag primeert i tidsrummet 8-16. Du far en struktureret hverdag med klare mal, hvor du indgar i
en vagtplan, s vi er tilgeengelige for vores kunder, nar de har brug for os.

Vi tilbyder:

Samtidig med at vi stiller hgje krav til dig som medarbejder, forventer vi ogsa, at du stiller krav til os som arbejdsgiver.
Hos If tilbyder vi blandt andet:

Et inkluderende arbejdsmiljg, hvor alle er velkomne

Karriere- og udviklingsmuligheder i Nordens starste forsikringsselskab

Sociale aktiviteter og et fagligt staerkt milje

Mulighed for hybrid arbejdsplads

En sundhedsfremmende arbejdsplads med fx motionsordning og sportsaktiviteter
Sundheds-, ulykkes- og tandforsikring

Attraktive forsikringsfordele og pensionsordning

Om teamet:

Du bliver en del af et ambitigst og lille outbound-team i vaekst, hvor samarbejde og fzelles succes er i fokus. Du bliver
grundigt klzedt pa til opgaven gennem et struktureret onboarding- og uddannelsesforlgb med teet statte fra bade
kolleger og leder.

Vi har en sund og uformel kultur med hgj tillid, hvor vi spiller hinanden gode og fejrer vores resultater. Vi arbejder aktivt
efter If's veerdier: Trust is our backbone, We stay ahead, We put our hearts into it.

Hvem er du?

Du er en staerk kommunikator, som trives med at afslutte et salg og gere det pa en troveerdig og positiv made. Du
radgiver med engagement og begejstring, og kunderne kan bade hgre og maerke, at du braender for at hjeelpe dem i
mal.

Du arbejder malrettet, finder den rigtige lgsning for kunden og tager ansvar for bade kundeoplevelse og salgsresultater.
Samtidig bidrager du aktivt til et sundt teamfaellesskab, hvor vi sammen skaber resultater og hgj trivsel.

Det er en fordel, hvis du har erfaring fra forsikringsbranchen, men det vigtigste er, at du:

er steerk i kundedialoger og salgsarbejde
har lyst til at udvikle dig fagligt
trives i et performance-miljg med klare mal

For at fa succes i jobbet kan du nikke genkendende til:

Jeg breender for salg og radgivning
Jeg motiveres af at kontakte eksisterende kunder og optimere deres forsikringslgsninger
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Jeg har ga-pa-mod og lader mig ikke sla ud

Jeg er en staerk teamplayer med respekt for faellesskabet

Jeg har nemt ved at give og modtage feedback

Jeg har et positivt mindset og en god portion humor

Jeg har gode dansk-kundskaber i skrift og tale og kan bega mig pa engelsk
Jeg trives med at blive malt pa kundetilfredshed og salgsresultater

Jeg er interesseret i at uddanne mig via Forsikringsakademiet

Om ansggning og rekrutteringsproces

Ansggningsfrist: 28. oktober 2026 (screening og samtaler sker lgbende).

Ansggning: Upload dit CV via vores hjemmeside. Du behgver ikke vedhaefte en motiveret ansggning, men skriv gerne et
par linjer i dit CV om, hvorfor jobbet har din interesse.

Lokation: Ballerup

Startdato: 1. december 2026

Har du spargsmal til stillingen, er du velkommen til at kontakte leder af Outbound Landbrug, Gitte Bech, pa telefon 26
3365 12.

Hos If gnsker vi at skabe en arbejdsplads med lige muligheder for alle. Vi opfordrer alle uanset kan, alder, baggrund eller
eventuel funktionsnedsaettelse, til at sege. Vi anbefaler desuden, at du undlader at vedhaefte billede i dit CV.

Ansagers forhold kan inden for lovgivningens rammer blive undersegt via offentligt tilgeengelige oplysninger. Kandidater,
der gdr videre i processen, vil blive bedt om at oplyse referencer og fremvise straffeattest. Afhcengigt af stillingens indhold
kan der ogsd foretages kreditcheck.

Vi gleeder os til at hgre fra dig!

If Skadeforsikring Ansggningsfrist Kontaktperson
Ballerup, 2750 Ballerup 28. oktober 2026 Gitte Bech
www.if.dk Forsikringsradgiver til Outbound Landbrug 26 33 65 12

kontakt@finanskandidaten.dk
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