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Ambitios forsikringsradgiver med salgsdrive
til Erhverv

Har du erfaring med udgdende salg og lyst til at arbejde med erhvervskunder? Trives du i et milje med hgjt tempo,
klare mal og fokus pa resultater?

Vi udvider og sgger flere kolleger til vores salgsteam i Fastholdelse Erhverv. Hos os far du ikke alene mulighed for at
skabe staerke salgsresultater, men ogsa for at opbygge eftertragtede forsikringskompetencer og accelerere din udvikling
i en af Danmarks stgrste forsikringskoncerner.

Om jobbet

Som Erhvervsradgiver bliver din vigtigste opgave at udvikle og styrke relationen til vores eksisterende erhvervskunder
gennem proaktiv telefonisk radgivning, hgj aktivitet og malrettet salg. Du tager selv kontakt til kunderne og driver
dialogen gennem udgaende telefonopkald.

Du bliver en del af et ambitigst team, hvor vi hver dag arbejder for at skabe veerdi for kunderne og levere staerke
resultater. Vi tror pa, at succes skabes gennem nysgerrighed, vedholdenhed og evnen til at opbygge tillidsfulde
relationer. Derfor sgger vi dig, der trives med telefonen som arbejdsredskab og ser muligheder i hver eneste
kundedialog.

Du motiveres af at arbejde mod konkrete mal og far energi af at se dine indsatser omsat til resultater. Du ved, at de
bedste relationer og resultater skabes gennem aktivitet, vedholdenhed og en professionel tilgang til kunderne.

Dine opgaver vil blandt andet vaere at:

Radgive eksisterende erhvervskunder om deres forsikringsbehov.
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Gennemfgre forsikringstjek, velkomstkald og behovsgennemgange.
Arbejde malrettet med fastholdelse og udvikling af kundeportefgljen.
Identificere mersalgsmuligheder og sikre, at kunderne er korrekt deekket.
Skabe veerdi gennem professionel og trovaerdig radgivning.

Bidrage aktivt til teamets resultater og fortsatte udvikling.

Understgtte naboteams i perioder med hgj aktivitet.

Hos os bliver du en del af et steerkt salgsmilja, hvor vi hjeelper hinanden med at lykkes, deler viden og fejrer succeserne
sammen.

Arbejdstiden tilretteleegges via vagtplaner, og du har mulighed for at pavirke dine arbejdstider gennem dine
vagtpraeferencer. Vores telefoner er abne mandag til fredag kl. 8.00-16.00.

Om dig

Vi forestiller os, at du:

Har erfaring med udgéende og radgivende salg samt kundekontakt. Det kan sagtens vaere fra en anden branche.
Motiveres af mal, performance og muligheden for at skabe steerke resultater.

Trives i et tempofyldt miljg, hvor aktivitet, ambitioner og kundeoplevelser gar hand i hand.

Er vedholdende og lader dig ikke sla ud af et nej.

Er dygtig til at skabe tillid, opbygge relationer og afdaekke kundernes behov.

Er en holdspiller, som bidrager positivt til bade teamets resultater og feellesskab.

Vi leder farst og fremmest efter mennesker med ambitioner, energi og et aegte drive for salg. Forsikring kan vi leere dig.
Viljen til at lykkes har du!

Vi tilbyder

Hos os far du mere end et job. Du far mulighed for at udvikle dig i et ambitigst salgsmiljg, hvor vi investerer aktivt i din
succes. Vi hjeelper dig med at indfri dine ambitioner gennem uddannelse pa Forsikringsakademiet, lgbende
salgstraening, sparring, feedback og medlyt, s du hele tiden udvikler dig i rollen.

Du far blandt andet:
Uddannelse pa Forsikringsakademiet samt Igbende traening og udvikling.
Teet coaching, sparring og feedback fra ledere og kolleger.
Et steerkt team med hgjt engagement, masser af energi og fokus pa at lykkes sammen.
Attraktive ansaettelsesvilkadr med en fast grundlgn uden provision, pension samt sundheds- og tandforsikring.

Ansggning

https://finanskandidaten.dk/kandidat/soeg-job/ambitioes-forsikringsraadgiver-med-salgsdrive-til-erhver... Side 2 ud af 3



FINANSKANDIDATEN 4% Oprettet: 13. november 2026

Lyder det som noget for dig?
Sa send os dit CV senest 23. november. Vi behandler ansggninger Igbende, sa send gerne din ansggning hurtigst muligt.

Da vi ogsa laegger vaegt pa personlighed og kommunikationsevner, har du mulighed for at optage en kort video i
ansggningsflowet. Det er ikke et krav, men en mulighed for at preesentere dig selv og din motivation for stillingen.

Forventet opstart er 1. januar eller hurtigst muligt derefter.

Har du spgrgsmal til stillingen, er du velkommen til at kontakte Leder for Fastholdelse, Sebastian Kirketerp Bundgaard,
pa +45 6061 2649.

Vi glaeder os til at hgre fra dig.

Til dig, der s@ger hos os
Du er velkommen til at bruge Al, nar du sgger hos os. Det vigtigste for os er, at vi stadig kan maerke dig — dine
refleksioner og din motivation.

| vores rekrutteringsproces er der mennesker hele vejen. Vi bruger ikke Al til at screene eller vurdere ansggninger.

Alle ansggninger behandles naturligvis fortroligt. Vi opfordrer alle — uanset alder, kan, baggrund, handicap eller
oprindelse — til at s@ge stillingen.

Alm. Brand Group er en af Danmarks sterste forsikringsselskaber, og omfatter bdde Alm. Brand, Codan, Privatsikring og
Erhvervssikring. Vi er over 2000 medarbejdere, der arbejder for at sikre og forsikre vores flere end 800.000 kunder. Vores
fundament er fokus pa kunden, hej arbejdsglcede og vores veerdiscet: Vi er ambitiose, Vi er ordentlige, Vi udviser tillid. Lces
mere om Alm. Brand Group pé almbrandgroup.com. Felg os pd LinkedIn: Alm. Brand Group. Vi opfordrer alle uanset alder,
ken, baggrund, handicap eller oprindelse til at sege stillingen.

Alm. Brand Ansggningsfrist Kontaktperson

Group 23. november 2026 Sebastian Kirketerp

Aarhus, 8000 Ambitigs forsikringsradgiver med salgsdrive til Bundgaard

Aarhus Erhverv +45 6061 2649
www.almbrand.dk kontakt@finanskandidaten.dk
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