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Relationship Manager til Jyske Fleet

Motiveres du af salg, kunderelationer og biler?

Hos Jyske Fleet sgger vi en initiativrig Relationship Manager, der vil veere med til at styrke vores position pa Sjeelland og
skabe vaekst gennem hgj kundeaktivitet og professionel radgivning.

Vi oplever en stigende efterspargsel efter vores lgsninger inden for erhvervsleasing og fleet management og s@ger
derfor en ny kollega, der motiveres af at skabe nye potentialer i markedet og udvikle langsigtede kunderelationer.

Vi sgger en profil, der ops@ger nye muligheder, skaber fremdrift og trives med at vaere taet pa kunderne. Du er ikke
typen, der venter pa, at mulighederne kommer til dig. Du tager kontakt til kunder og samarbejdspartnere, opbygger
relationer og omseetter dialog til konkrete forretninger.

Samtidig har du en interesse for biler og mobilitet og evner at rddgive virksomheder om valg af person- og varebiler,
bilpolitik og fremtidige mobilitetsl@sninger.

Din rolle

Som Relationship Manager bliver du en central del af Jyske Fleet og far ansvaret for at udvikle og udbygge
kundeportefaljen @st for Storebaelt.

Din primaere arbejdsplads bliver vores kontor i Roskilde, men en stor del af din hverdag foregar ude hos kunder og
samarbejdspartnere pa tveers af Sjeelland.

Du far en ngglerolle i arbejdet med at skabe nye kunderelationer og udvikle eksisterende samarbejder gennem hgj
markedsaktivitet, kvalificeret rddgivning og et solidt kommercielt fokus.
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Dine primaere opgaver

Skabe og udvikle relationer til erhvervskunder pa Sjeelland

|dentificere nye forretningsmuligheder og omsaette dem til konkrete aftaler

Planleegge og gennemfare kundemader bade fysisk og online

Radgive virksomheder om person- og varebiler, fleet management og leasinglgsninger
Udarbejde og praesentere lgsningsforslag, der skaber veerdi for kunden

Arbejde struktureret med salgspipeline og CRM

Bidrage til udviklingen af Jyske Fleets markedsposition og kundeportefglje

Sikre en professionel kundeoplevelse gennem hele salgsprocessen

Din profil

Vi forestiller os, at du har erfaring med salg til erhvervskunder og trives med en hverdag med hgj kundeaktivitet,
opsggende dialog og teet kontakt til markedet. Du arbejder kommercielt, struktureret og malrettet, og du har interesse
for biler, mobilitet og udviklingen i bilmarkedet.

Hvis du har arbejdet med erhvervsrettet bilsalg, leasing eller rddgivning af virksomheder om biler og mobilitetslagsninger,
sa har du formentlig nemmere ved at udbygge din kundeportefglje. Hvis du ikke har erfaring fra branchen, sa er det
vigtigste, at du har motivationen og evnen til at skabe nye kunderelationer, opbygge en solid pipeline og omseette
muligheder til langsigtede samarbejder.

Som person er du engageret, initiativrig og tillidsveekkende. Du er nysgerrig pa kundernes forretning, arbejder
professionelt med bade kunder og kolleger og bidrager positivt til samarbejdet pa tveers af Jyske Finans.

Du skaber resultater i rollen, nar du er synlig i markedet, skaber tillid hos beslutningstagere og leverer vaerdiskabende
radgivning med hgj kundetilfredshed. Du star pa mal for Jyske Fleets lasninger med fokus pa kvalitet, rddgivning og
samarbejde.

Samarbejde er en vigtig del af vores gode resultater

Hos Jyske Fleet tror vi pa, at de bedste kundeoplevelser skabes gennem et effektivt samarbejde. Derfor er det vigtigt, at
du trives med at arbejde pa tveers af organisationen og formar at skabe steerke relationer til bade kolleger og
samarbejdspartnere. Du kommer til at samarbejde teet med vores Account Manager-team, Fleet Support, Credit & Risk
samt gvrige specialister i Jyske Finans for at sikre de bedst mulige Igsninger for kunderne. Vi sgger derfor en profil, der
bade kan skabe relationer i markedet og internt i organisationen.

Hvem er Jyske Fleet?

Jyske Fleet er en af Danmarks fgrende aktgrer inden for erhvervsleasing og fleet management. Vi hjeelper virksomheder
med at optimere deres bilfldder gennem professionel radgivning, steerke relationer og skreeddersyede lgsninger. Hos os
bliver du en del af et engageret team med hgj faglighed, velfungerende samarbejde og et klart gnske om fortsat vaekst.

Vil du veere med til at udvikle fremtidens mobilitetslasninger for danske virksomheder?
Sa ser vi frem til at hgre fra dig.

Ansggning

Ansggningsfristen er sgndag den 13. september. Vi vurderer ansggninger lgbende og forbeholder os retten til at lukke
opslaget ned, hvis vi har fundet den rigtige kandidat.

https://finanskandidaten.dk/kandidat/soeg-job/relationship-manager-til-jyske-fleet-670 Side 2 ud af 3



FINANSKANDIDATEN 4% Oprettet: 27. august 2026

Har du spgrgsmal til jobbet, er du velkommen til at kontakte Kenneth Junker, Director for Direct, Equipment. HR Partner
Mia Zenia vil tage sig af din ansggning.

Vi oplever mangfoldighed som veerdifuldt i vores opgavelasning og i vores fzellesskab, og vi opfordrer derfor alle
kvalificerede ansggere til at sgge.

Jyske Bank Ansggningsfrist Kontaktperson
Roskilde, 4000 Roskilde 13. september 2026 kontakt@finanskandidaten.dk
www.jyskebank.dk Relationship Manager til Jyske Fleet

https://finanskandidaten.dk/kandidat/soeg-job/relationship-manager-til-jyske-fleet-670 Side 3 ud af 3


https://www.jyskebank.dk/
mailto:kontakt@finanskandidaten.dk

